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COMPETENCIAS DE LA TITULACION A LAS QUE CONTRIBUYE LA ASIGNATURA

Especificas:

1. Fe-24 Aptitud para el desarrollo de estudios de mercado, valoraciones y tasaciones, estudios de viabilidad inmobiliaria, peritaciéon y
tasacion econdmica de riesgos y dafios en la edificacion.

2. FE-26 Conocimiento del marco de regulacion de la gestion y la disciplina urbanistica.

4. FB-06 Conocimiento adecuado del concepto de empresa, su marco institucional, modelos de organizacion, planificaciéon, control y
toma de decisiones estratégicas en ambientes de certeza, riesgo e incertidumbre; sistemas de produccién, costes, planificacion,
fuentes de financiacion y elaboracién de planes financieros y presupuestos.

5. FB-07 Capacidad para organizar pequefias empresas, y de participar como miembro de equipos multidisciplinares en grandes
empresas.

6. FB-08 Conocimientos basicos del régimen juridico de las Administraciones Publicas y de los procedimientos de contratacion
administrativa y privada.

7. FE-31 Conocimiento de las funciones y responsabilidades de los agentes que intervienen en la edificacion y de su organizacion
profesional o empresarial. Los procedimientos administrativos, de gestidon y tramitacion.

Transversales:

3. COMUNICACION EFICAZ ORAL Y ESCRITA: Comunicarse de forma oral y escrita con otras personas sobre los resultados del
aprendizaje, de la elaboracién del pensamiento y de la toma de decisiones; participar en debates sobre temas de la propia
especialidad.

METODOLOGIAS DOCENTES

- Método expositivo / leccion magistral: Exposicion oral por parte del profesorado de los contenidos de la materia.

- Clase expositiva participativa: Se incorpora espacios para la participacion e intervencidn del estudiantado mediante actividades de
corta duracion en el aula

- Resolucién de ejercicios y problemas: Se solicita a los estudiantes que desarrolle las soluciones adecuadas o correctas mediante la
aplicacion de procedimientos de transformacién de la informacién disponible y la interpretacién de los resultados.

- Estudio de casos: Analisis intensiva y completa de un hecho, problema o suceso real con el fin de conocerlo, interpretarlo, resolverlo,
generar hipétesis, contrastar los datos, reflexionar, completar su conocimientos, diagnosticarlo y, en ocasiones, ensayar a sus
posibles procedimientos alternativos de solucion.

OBJETIVOS DE APRENDIZAJE DE LA ASIGNATURA

Esta asignatura pretende introducir al alumno en el mundo de la promocién inmobiliaria a través de la ensefanza de la metodologia
de un estudio de viabilidad, en sus diferentes vertientes y especificaciones como tipo de promociones inmobiliarias pueden existir.
Haciendo hincapié en tres areas: el marketing inmobiliario, los costes y la financiaciéon inmobiliaria y, por Ultimo, la negociacién y la
gestiéon inmobiliaria.
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HORAS TOTALES DE DEDICACION DEL ESTUDIANTADO

Tipo Horas Porcentaje
Horas grupo grande 12,0 16.00
Horas grupo mediano 9,0 12.00
Horas grupo pequefio 9,0 12.00
Horas aprendizaje auténomo 45,0 60.00

Dedicacion total: 75 h

CONTENIDOS

Contenido 1 Conceptos basicos de marketing, costes y finanzas

Descripcion:

En este contenido se trabaja:

1 .- Conceptos basicos de marketing
2 .- Conceptos basicos de costes

3 .- Conceptos basicos de finanzas

Actividades vinculadas:

Se llevaran a cabo las actividades:

1 .- Practicas realizadas en el aula

2 .- Pruebas de conocimiento de evaluacién continua
3 .- Desarrollo de un supuesto practico real

Dedicacion: 16 h

Grupo grande/Teoria: 3h
Grupo mediano/Practicas: 3h
Aprendizaje auténomo: 10h

Contenido 2: Estudios de viabilidad: juridico, derecho urbanistico, marketing inmobiliario, costes y analisis

financiero de la promocion

Descripcion:
En este contenido se trabaja:
4 .- El estudio de viabilidad inmobiliaria. estudio juridico
.- El estudio de viabilidad inmobiliaria. derecho urbanistico
.- El estudio de viabilidad inmobiliaria. marketing inmobiliario

5

6

7 .- El estudio de viabilidad inmobiliaria. Costes de promocién inmobiliario.

8 .- El estudio de viabilidad inmobiliaria. Andlisis financiero de la promocién inmobiliaria

Actividades vinculadas:

Se llevardn a cabo las actividades:

1 .- Practicas realizadas en el aula

2 .- Pruebas de conocimiento de evaluacién continua
3 .- Desarrollo de un supuesto practico real

Dedicacion: 27 h

Grupo grande/Teoria: 6h
Grupo mediano/Practicas: 6h
Aprendizaje autonomo: 15h
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Contenido 3: Estrategia financiera y productos financieros, negociacion bancaria

Descripcion:

En este contenido se trabaja:

9 .- Estrategia financiera. productos financieros
10 .- Negociacién bancaria

Actividades vinculadas:

Se llevaran a cabo las actividades:

1 .- Practicas realizadas en el aula

2 .- Pruebas de conocimiento de evaluacién continua
3 .- Desarrollo de un supuesto practico real

Dedicacion: 16 h

Grupo grande/Teoria: 3h
Grupo mediano/Practicas: 3h
Aprendizaje autonomo: 10h

Contenido 4: Project Finance. Management Integral Inmobiliario

Descripcion:

En este contenido se trabaja:

11 .- Project Finance

12 .- Manager Integral inmobiliario

Actividades vinculadas:

Se llevaran a cabo las actividades:

1 .- Practicas realizadas en el aula

2 .- Pruebas de conocimiento de evaluacién continua
3 .- Desarrollo de un supuesto practico real

Dedicacion: 16 h

Grupo grande/Teoria: 3h
Grupo mediano/Practicas: 3h
Aprendizaje auténomo: 10h

SISTEMA DE CALIFICACION

La calificacién final es la suma de las calificaciones parciales siguientes:
- Practicas: 30% de la nota final

- Trabajo final: 20% de la nota final

- Prueba final: 50% de la nota final

NORMAS PARA LA REALIZACION DE LAS PRUEBAS.

- Se han de entregar todas las actividades de evaluacion continua.

- Las practicas no entregadas en la fecha establecida no tendran valoracion. Valoracién 0 puntos.
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